Finanzbeteiligung fiir Jungunternehmer

Die Firma «WetterhausGroup» Herisau bietet Unternehmensgriindern finanzielle Starthilfe

«Unternehmerische Beziehun-
gen entstehen durch Dialogy»,
hiess das Thema beim ersten
«Young Economy Congress
Rheintal», welcher kiirzlich in
Rebstein stattgefunden hat.
Die europiiisch titige «Wetter-
hausGroup» kiindigte die
Schaffung eines Fonds fiir
Jungunternehmer im Raum
Ostschweiz, Vorarlberg und
Siiddeutschland an.
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Die junge Wirtschaftskammer Heer-
brugg, die Unternehmensorganisation
«Starts der Universitit St.Gallen und
Uplus Rheintal, Coaching fiir nous Un-
ternehmen, stellien anlisslich des
Kongresses im ri.nova-Impulszenirum
Rebstein fiir junge Unternehmen im
St.Galler Theintal vorerst ihre Ar-
beit und ihre Dienstleistungen vor. Ziel
aher war das gegenseitige Kennenler-
nen, der Dialog und der Erfahrungs-
austausch. Dieses Vorhaben gelang of-
fensichtlich, denn die in der Folge ent-
standenen angeregien Gespriche ver-
rieten die Aufnahme von unternehme-
rischen Bezichungen, Damit wurden
wichtige Voraussetzungen fir neue
Partnerschaften in Unternehmen ge-
schaffen.

Teilgenommen haben Neu-Unter-
nehmer des SLGaller Rheintals (aber
auch solche bestehender Unterneh-
men, welche vor maximal zwei Jahren
gegriindet wurden), Fachleute von
Forderstellen fiir junge Unternehmen,
von Fachhochschulen. Technologie-
zentren, Universititen, Venture Capi-
talisten sowie Business-angels.

5-Millionen-Fonds

Die in Herisau domizilierie Firma
«WetterhausGroup» gab am Kongress
bekannt, dass sie einen Invest-Fonds
fiir Jungunternehmer in die Wege lei-
ten werde. Der als «Siintis Invest I» be-
zeichnete Fonds soll mit 5 Millionen
Franken dotiert sein, Torsten Petersen
von der WetterhausGroup stellte in der
Projektvorstellung in Aussichi, dass
inshesondere kleine und miulere Un-
ternehmen finanziell unterstiitzt oder

betriebswirtschaftlich begleitet wer-
den. Als so genannte Private Equity
werden zudem neuen Unternehmen
Kredite zur Verftigung gestellt. Private

Equity bedeutet eine Beteiligungsge-
sellschaft, die Kapital zusammentragt
und in andere Firmen und Neugriin-
dungen investiert. Allerdings stellt die

WetterhausGroup ebenso klare Er-
wartungen neben die Gelder. Die Fir-
ma will bei den unterstiitzten Unter-
nehmen positive Entwicklungen und

Fortschritte schen. «Wir wollen auch
etwas verdienen», sagie Torsten Pe-
tersen. «Deshalb investieren wir in
Unternehmen mit grossem Wachs-
tums- und Weristeigerungspotenzial
Unser Konzept ist es, Unternehmen
und Unternehmer in den Bereichen
Strategie, Business Development, Re-
cruiting und Finanzierung zu unter-
stiitzen, um deren erstklassige Ideen
in (weltweit) erfolgreiche Unterneh-
men umzusetzen», sagle Petersen.

Der Zweck dieses Projekies «Sintis
lavest I» ist die Forderung des Un-
ternehmenswachstums In der Osi-
schweiz, in Vorarlberg und in Siid-
deutschland.

Wetterhaus-
Group und
Private Equity

- Der Private Equity Markt (nicht
hiirsenkotierte Unternchmen) bie-
tet gute Einstiegsmoglichkeiten.

- Bestehende Investitionsgele-
genheiten sind giinstig bewertet,
der Technologie-Markt ist weit ge-
hend bereinigt von Extrembewer-
tungen.

- Der Private Equity Markt ist zur
Zeit in der Konsolidierung. Es be-
steht ein gutes Angebot an erstklas-
sigen Projekten.

- Weniger Wetthewerb um Trans-
aktionen bzw. Investmentprojekte,
da viele Private Hquity-Fonds und
Banken mit Altlasten und Mangel
an Liquiditit zu kimpfen haben.

- Fiir einen langfristig ausgerich-
teten Investor bietet sich heute ei-
ne historische Chance am Private
Equity-Markt giinstig einzusteigen
und in der kommenden niichs-
ten Aufschwungphase irfulg zu
partizipieren.

- Positive Auswirkungen der Ein-
bindung von Private Equity aufl
das Ertrags-Risiko-Verhiilinis eines
Portfevilles (max. Allokation von
15 % in Private Equity).

- Private Equity wird zunehmend
cine  eigenstindige  Anlageklasse
mil vergleichsweise hoher Rendite.
Daraus ergibt sich die optimale zeit-
liche Ausrichtung von Sintis 1.




